




Hur många fler skäl behöver du 
för att gå med i SBR?
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Blå= PMS 286  
Gul= PMS Yellow
Grön= PMS 376

Blå= C 100 M 66
Gul= Y 100
Grön=C 50 Y 100

Branschförbund sedan 1961

1.	 Låga fraktkostnader
2.	Lägre försäkringskostnader
3.	Låga certifieringskostnader
4.	Låga utbildningskostnader
5.	Låga inköpskostnader av däck
6.	Låga inköpskostnader av Diesel
7.	Juridisk hjälp

Tillsammans med vår traditionella verksamhet ger  
ett medlemskap i ditt branschförbund många fördelar.
Mer information på vår hemsida www.sbrservice.se.
Ring 08-701 63 70 eller maila till info@sbrservice.se,  
så besvarar vi frågorna.

Nitgatan 3 •441 38 Alingsås
Tel. 0322-105 27

ALINGSÅS BILDELAR AB

God Jul &
Gott Nytt År
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EKMANS BILSKROT ABEKMANS BILSKROT AB

Tel. 0291-104 91
Fax. 0291-102 04

God Jul
önskar vi på

AB ARONS
BILDEMONTERING

Tel. 040-94 35 05/94 46 60

ÖNSKAR ALLA
EN RIKTIGT GOD JUL

BILDELAR Falkenberg

Bilåtervinning
Begagnade bildelar

Tel. 0346-71 45 80 
0346-71 45 81

www.waltersbil.sewww.waltersbil.se
önskar

Hedjämnan 3, Karlstad
Tel. 054-85 64 20, Fax. 054-85 64 29

God Jul

Glad Sommar
önskar

God Jul
 
Gott Nytt År

      önskar

När du vill 
värna om 
miljön...

019 - 670 12 00

ISO 14001
Certifierad

God Jul

Från oss alla 
till er alla!

Försäljning och service
Tel.:  +46 (0)35 10 95 15 

+47 918 12 331www.olanders.nu
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Nytt från      Danmark

"Men tanken er fin"

DE DANSKE AUTOGENBRUGERE har bes-
temt en fremtid for sig. Sådan må man 
konkludere på en analyse, som konsulent-
firmaet NectarCph har udført for Dansk 
Autogenbrug henover 2019. Både forbru-
gerne, værkstederne og forsikringsselska-
berne møder som udgangspunkt autogen-
brugerne med velvilje, og kunne nogle 
enkelte knaster ryddes af vejen, ville gen-

brugerne kunne øge deres markedsandel; 
ikke mindst i lyset af tidens store fokus på 
miljø og bæredygtighed.

83 forbrugere medvirkede i en 
online-undersøgelse i sommer. De svarede 
på spørgsmål om kendskab, holdninger og 
erfaringer med autogenbrug. Grundlæg-
gende er forbrugerne en smule usikre på 
kvalitet og garantiforhold, og så efterspør-
ger de bedre mulighed for at søge på brugte 
dele på nettet. Herudover spiller det en stor 
rolle, hvad deres værksted anbefaler. Men 
idéen om genbrug er god, siger et stort fler-
tal: ”Godt for miljøet og prisen!” lyder en 
typisk kommentar.

UNDERSØGELSEN BYGGER HERUDOVER på 
interviews med et uafhængigt værksted, 
der har specialiseret sig i forsikringsskaber, 
et mærkeværksted og et forsikringsselskab.

Også her mærkes en positiv tilgang til 
autogenbrug som begreb. Men genbru-
gerne må blive bedre til at beskrive deres 
kvalitet, og ligesom forbrugerne savner 
både værksteder og forsikringsselskab nem-
mere søgemuligheder. Det er simpelt hen 

en barriere, at autogenbrugernes handels-
portaler og Autotaks ikke spiller sammen. 
Der sukkes også over, at leveringstiden 
sjældent kan konkurrere med levering af 
nye dele. Ud over at mærkeværkstedet – 
selvsagt – helst sælger egne, originale dele, 
så er det også et spørgsmål om convenience: 
Det er nu en gang lettere at række armen 
ud efter en del på eget lager eller bestille en 
ny fra importøren. Det opleves også, at 
prisforskellen på brugte og nye dele er for 
lille. Det er skidt for værkstedernes mulig-
hed for at opnå en tilfredsstillende avance.

Bag NectarCPH står Xenia Nedergaard, 
der bistår DAG i foreningens igangvæ-
rende strategiarbejde:

»Jeg synes, jeg har mærket en positiv 
stemning omkring autogenbrug, særligt 
blandt forbrugerne. Værksteder og forsik-
ringsselskaber oplever dog, at den oplevede 
kvalitet af de brugte dele ikke altid lever op 
til det forventede, og især hos forsikrings-
selskabet efterlystes der et bedre samspil 
mellem handelsportalerne og Autotaks. Og 
så kan leveringstiden være en barriere,« 
konstaterer Xenia Nedergaard. ❂

I 2015 VEDTOG det danske Folketing, at 
skrotningsattesten skulle være digital. Det 
bliver til virkelighed fra næste år.

Fra og med den 2. januar 2020 bliver 
skrotningsattesten udbetalingen af skrot-
ningsgodtgørelsen. Det oplyser Dansk Pro-
ducentsansvars System (DPA-System), der 
har arbejdet på IT-løsningen bag igennem 
de seneste tre år. DPA er en non-profitor-
ganisation, der driver det danske, nationale 
producentansvarsregister og varetager pro-
ducentansvaret for en række brancher.

Noget af det bedste ved den digitale 
skrotningsattest er, at det er slut med øko-
nomiske mellemværender mellem autogen-
bruger og afmelder. Skrotningsgodtgørel-
sen udbetales til afmelderens såkaldte 
NemKonto (en bankkonto, som hver bor-

ger har registreret hos det offentlige). Der-
med slipper autogenbrugerne for at agere 
bank for Miljøordningen, hvilket især har 
generet, når bilerne er blevet afleveret uden 
sidste ejers registreringsattest, og autogen-
brugerne har valgt at være så venlige at 
udbetale skrotningspræmien forlods.

Hvis forbrugeren – afmelderen – alligevel 
bare møder op hos autogenbrugeren, så kan 
systemet også tilgås herfra.

DEN DIGITALE skrotningsattest har været 
undervejs i mere end fire år. Samtidig med 
overflytningen af Miljøordning for Biler 
fra Bilimportørerne til DPA-System i 
2015 blev det lovfæstet at digitalisere 
skrotningsforløbet – fra udfyldelse af 
skrotningsattest til udbetaling af skrot-

ningsgodtgørelse. I 2016 kunne 
DPA-System præsentere en prototype for 
branchen, og den vakte bifald både blandt 
autogenbrugere og bilejere.

Blandt udfordringerne gennem udvik-
lingsforløbet har været, at løsningen forud-
satte, at flere offentlige systemer kunne tale 
sammen på tværs af flere myndighedsom-
råder. Under udviklingsarbejdet har udvik-
lerne bag IT-løsningen sparret med et 
antal autogenbrugsvirksomheder både i og 
uden for Dansk Autogenbrug. Desuden 
har Dansk Autogenbrug været repræsen-
teret i det såkaldte Advisory Board, der 
har fungeret som følgegruppe for udvik-
lerne og DPA System. Også Advisory 
Board’et tilsluttede sig den viste proto-
type.❂

JBØRGE MADSEN
direktor, dansk autogenbruk

Skrotning i cyberspace fra 1. januar

De danske forbrugere 
synes principielt godt om 
tanken om genbrug, men 
er usikre på pris og kvali-
tet. DAG offentliggør ana-
lyse om de danske auto-
genbrugeres omdømme 
blandt forbrugere, værk-
steder og forsikringssel-
skaber. 

Af Adam Pade
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Nytt från        Norge

JAN MOLBERG
generalsekretaer nbf

Nye medlemmer av NBF
NBF GJENNOMFØRTE SIN årlige fagkonfe-
ranse i Kristiansand 25. og 26. oktober. Det 
var mange interessante kursinnslag på kon-
feransen. Kurset i fremtidig markedsføring 
som ble holdt av Brage Bang vakte stor 
begeistring. 

Vi besøkte bedriften Bjarne Johansen i 
Kristiansand. Dette må sies å være en av de 
mest moderne og best utviklede Bildemon-
tering-bedrifter vi har i Norge. Bedriften 
ble også tildelt BD sertifiseringsbeviset. (Se 
bilder).

En ny medlemsbedrift Sædberg Metal 
AS ble tatt opp i NBF og fikk sertifisering.

Åtte bedrifter er nå i prosess for å bli 
medlemmer av NBF.

AUTO RETURS direktør Erik Andresen 
holdt et innlegg. Han poengterte viktighe-
ten av at alle bedrifter nå gjennomgår en 
sertifiseringsprosess, BD sertifisering eller 
ISO. Dette vil på sikt høyne standarden og 
tilliten til bransjen. Pr. 1. november 2019 er 
40 NBF bedrifter BD sertifisert og 6 
bedrifter ISO sertifisert. Tre bedrifter har 
meldt at de benytter seg av Bilgjenvinnings 
egen sertifisering. Vi gjenstår med 11 
bedrifter, fristen er 1. januar 2020. 

En representant for utdanningskontoret 
på Vestlandet holdt et interessant innlegg 

om lærlingeordningen for bransjen. Dette 
har allerede ført til aktivitet for å etablere 
lærlingeplasser for bransjen.

TIDLIG HØST 2019 startet arbeidet med å 
etablere sikre rutiner for tilbakekalte biler 
som har deler med sikkerhetsrisiko. Bil-
bransjen i Norge har ikke tidligere hatt løs-
ninger for å varsle bil-demonteringsbedrif-
ter om biler som har kritiske og farlige sik-
ker hets deler. Saken som utløste dette var 
den såkalte airbags-saken med airbager fra 
Takata. NBF sammen med bilimportørene 

og datagruppene innen bransjen i Norge 
har nå etablert et samarbeid som skal føre 
til at alle som vraker biler får varsel om at 
bilen har kritiske tilbakekalte deler. 

NBF har inngått et samarbeid med fir-
maet Steinar Hellstrøm AS for gjennomfø-
ring av såkalte trinn 1 demonteringskurser 
for el – biler, dagskurser. Det planlegges ett 
kurs i desember 2019 og neste kurs i januar 
2020.

NBF sekretariatet. ❂

MEDLEMSFORDELER FOR NBF MEDLEMMER
•• NBF har rammeavtaler med forsikringsselskaper,  

kjøp av forsikringsbiler.
•• Lavere kostnader for forsikringer gjennom SMB tjenester.
•• Store rabatter på innkjøp av forbruksvarer.  

Fordelsgruppen Norge.
•• Levering av katalysatorer gjennom NBFs Servicekontor. De 

beste priser, fritt avhentet, oppgjør med en gang.
•• Tilgang på juridisk assistanse gjennom NBF og NHO.
•• Tilgang til søkebasen NBF bildeler.no. NBF database.
•• Rabattavtaler med Wurth, Veng, Hellanor og Kredinor.
•• Rabattavtale på kjøp av kraft gjennom Trønder Energi.
•• Meget stor rabatt på frakt, gjennom Shenker.

•• I tillegg oppdateringer fra sekretariatet og mulighet  
til å delta på kurser og konferanser.

Mere opplysninger om disse avtalene får dere ved å  
klikke på samarbeidspartenes logoer på vår nettside. Linker til 
de forskjellige samarbeidspartnere vil da vises.
 
Interesse i medlemskap i NBF, Norges Biloppsamleres forening. 
www.biloppsamlerne.com 

Ring 22522943 eller 90803509  
e post: jan.molberg@biloppsamlerne.com.

Ny medlemsbedrift i NBF Sædberg Metall as. 
Tildeling av BD sertifiseringsbevis. Fra venstre 
Flemming Engh styreleder Tor Alm og daglig leder 
Richard Paslowski.

Terje Myrene fra Bjarne Johansen 
mottar BD sertifiseringsbeviset fra 
styreleder Tor Alm.
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Norge

Helt siden 1977 har de tatt imot bilvrak på Steinsland Nærings-
park i Sandeid. I dag er Kaldheims Bildeler as en moderne 
biloppsamlingsplass som tar imot 1500 kjøretøy per år. De har 
hatt en positiv vekst gjennom alle år, og senest i våres utvidet de 
arealet sitt med 3500 m2 og disponerer nå et område på nær 12 
mål. 

– I år har vi allerede fått inn over 10 prosent flere vrak enn i 

fjor, og 250 av disse er kollisjonsskadde biler vi kjøper fra forsik-
ringsselskaper. Det er delene fra disse bilene vi lever av. Fra før-
ste januar 2018 kom det ny ordning med vrakpant som gjør at vi 
i dag også tar imot campingvogner, mopeder og motorsykler, 
sier daglig leder Leiv Magne Larsen. Han startet selskapet sam-
men med Per Kaldheim i 1983. 

Populært med selvplukk
De 7 ansatte har travle dager, med henvendelser om bildeler fra 
hele landet. Innimellom sendes deler ut av landet, og en kunde 
fra Russland har gjort flere bestillinger. 

– Vi sender ut 4000 pakker i året, med alt fra små brytere til 
større dører. Rundt 30 prosent av omsetningen vår kommer fra 
kunder på Haugalandet og innover mot Hardanger. I vår åpnet 
vi en egen avdeling hvor kundene selv kan komme og plukke 
deler fra 100-150 biler. Dette har vært et populært tiltak, hvor 
kundene selv skrur med eget, medbrakt verktøy. For oss er det 
kjekt å treffe kundene ansikt til ansikt, og vi er behjelpelige med 
å løfte ut tyngre deler. Hele veien bytter vi ut bilene her, så det 
alltid er noe å finne, sier Larsen. 

Foran i utviklingen 
Det tradisjonsrike firmaet har klart å tilpasse seg utviklingen, og 
ligget foran konkurrentene på mange felt. De gamle papirkarto-
tekene er forsvunnet til fordel for et moderne datasystem, hvor 
alle delene blir presentert med bilder og god informasjon. Alt 
blir lagt ut på hjemmesiden og to nasjonale databaser.

– Mandags morgen er det ikke uvanlig at vi må behandle 
50-60 nettbestillinger. Vi er opptatt av at kundene skal få de 
rette delene, og hjelper til hvis noe er feil. 

Det stilles stadig strengere krav til bilopphoggerne, men her 
har bedriften i Sandeid vært en foregangsbedrift. 

– Det stilles stadig nye krav, men vi har så langt ligget foran 
utviklingen. Allerede i 2018 ble vi sertifisert etter en ny bran-
sjestandard som skal være gjeldende fra neste år. Dette gjelder 
rutiner i forhold til utstyr, sikkerhet for de ansatte og den miljø-
messige siden. Det stilles krav om at 95 prosent av bilen skal gå 
til gjenvinning og gjenbruk, mens bransjen er oppe i 97 prosent. 
Vi sjekkes jevnlig i forhold til utslipp, og til og med vannet som 
renner ut fra området testes. I en tid med stort fokus på miljø-
vern, skapes det mye goodwill for jobben vi gjør, sier Leiv 
Magne Larsen stolt. ❂

Nå får du vrakpant for campingvogner! Det har gjort sitt til at 
det har blitt kjørt inn en god del vogner til Sandeid. 

Inne i Sandeid, hos Kaldheims Bildeler A/S finner du et av Vestlandets 
største utvalg i nye og brukte bildeler. Biloppsamlingsplassen har eit 
krav til att 95 prosent av bilene dei får inn skal gjenvinnes. 

Kaldheims Bildeler A/S 
satser som aldri før!

36  NORDISK BILÅTERVINNING 4 · 2019
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75.000
bildeler på lager

Mer enn

FAKTABOKS 
Hos Kaldheims Bildeler kan du gjøre gode kupp på 
billige deler. Og de fleste delene plukkes fra biler som 
er opp til syv år gamle. Spesielt på lørdagene kommer 
folk fra nær og fjern for å levere vrak og kjøpe deler til 
bilene sine.

•• Vrakpanten for bil (opp til 3,5 tonn) og campingvogner 
er på 3000 kroner. For moped, tung og lett motorsykkel 
får du 500 kroner. Etter at det ble innført vrakpant for 
campingvogner, har Kaldheims Bildeler fått inn flere 
vogner, både gamle festivalvogner og nyere, kondem-
nerte vogner.  

•• Lørdagene er ofte den travleste dagen på biloppsam-
lingsplassen, med åpningstid fra 09.00 til 13.00.  

•• Hos Kaldheims Bildeler tømmer de årlig bilene for 
15000 liter med spillolje, 10 000 liter frostvæske, 15 000 
kilo med blybatterier og tusenvis av dekk går til gjen-
vinning. Et eget firma tar seg av campingvognene, hvor 
delene fra vognen blir sortert og sendt til gjenvinning.  

•• I Sandeid har biloppsamleren til enhver tid nær 30 000 
brukte- og nye bildeler på lager. Finner du ikke det du 
trenger her, får du hjelp til å lete etter delen hos andre 
bildemonteringer.  

•• Elbilene begynner å komme til bildemonteringen, hvor 
batteripakkene er spesielt populære og selges raskt. De 
ansatte hos Kaldheims Bildeler har deltatt på kurs, som 
gjør at de på godkjent vis kan å behandle el-biler, som 
har høy spenning.  

•• Kaldheims Bildeler as er en solid bedrift, som har opp 
imot 11 millioner i omsetning og solid egenkapital.  

•• Daglig leder og grunnlegger av Kaldheim Bildeler AS 
Leiv Magne Larsen har vært styremedlem og nestleder 
i NBF i 12 år. Larsen var også en av initiativtakerne til eta-
bleringen av bransjens sertifisering- BD sertifisering.

Leiv Magne Larsen har i 36 år stått i spissen 
for Kaldheims Bildeler i Sandeid. En solid 
bedrift som i vår utvidet virksomheten og 
satser som aldri før. 
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NBÅ nr 4 2019 _tryck.indd   37 2019-12-02   17:03



Consultation about 
ELV Directive not over yet

RECENTLY THE CONSULTATION about the 
ELV Directive was closed, but it’s not 
over yet giving comments on the Direc-
tive and making and explaining sugges-
tions for improvement. We expect that 
working groups of stakeholders will be 
formed and our opinions need to be 
repeated as often as possible.

This consultation is a good thing, but 
we have some points of critic. First it was 
hard submitting the contribution after 
filling in everything, as it was impossible 
to fill in your name and email address. 

We think such a problem should not 
happen and we fear some contributions 
got lost as participants gave up. We sub-
mitted ours via email. Then there was in 
what way some questions were asked. It 
was not clear if actual situations were 
asked for or desired ones. This means the 
answers of these questions cannot contri-
bute to statistics.

GOOD POINTS ARE there was an escape 
via mail to contact the organisation 
behind the internet consultation and we 
feel the free fields will give the most 
valuable info to the commission. It’s hard 
to get consistent answers since situations 
vary enormously between countries, so 
this was a good solution.

We hope many of the points from the 
free fields will be elaborated during futu-

re sessions. Here’s a brief overview of our 
main points:

COD’s should be provided by ATF’s 
only. No other collection points that can-
not guarantee depollution and parts reuse 
should be able to hand out COD’s;

Registration systems need to be closed 
systems. Deregistration should only be 
possible by issuing a COD. Registration 
should automatically be connected to the 
vehicle obligations (tax, MOT and insu-
rance) as an incentive to get rid of a 
vehicle that’s not in use;

EXPORT SHOULD ONLY be accepted if the 
vehicle is directly transferred to another 
national registration system, otherwise 
they are gone forever;

Costs for materials with no or low 
value and transport in low density 
countries should come from a fund that 
is filled annually with just enough money. 
The fund needs to be operated by an 
independent player. Car owners fill the 
fund with a small fee (a few Euro’s) every 
year;

Recycling definitions should be har-
monised and not vary per country;

Recycling targets are a shared chain 
responsibility. It’s not the responsibility 
of just one shackle. National enforcement 
needs to explain how to organise control 
of the chain;

QUANTITATIVE RECYCLING rates should 
not prevail above qualitative recycling, 
even if qualitative recycling lowers the 
percentage a bit. Good techniques and 
necessary extra work need to be encoura-
ged;

Design for recycling should lead to 
clean recyclable monostreams;

Producers info should lead to better 
reuse. It should be available for a reaso-
nable fee;

Single use parts should be banned as 
they are not sustainable. Not even for 
safety reasons. Access to producer sys-
tems to activate parts must be possible 
for a reasonable fee;

GOVERNMENTS NEED TO set up incenti-
ves to repair vehicles with used parts like 
the French example.

We hope all EGARA members will 
continue to share their views about the 
ELV Directive. In itself the Directive is 
quite good, it’s just 19 years old, and the-
se 19 years of experience need to be 
evaluated and should result in an update 
of the Directive. If the EC listens to the 
remarks from the professionals from the 
field, it could lead to more effective legis-
lation and an actual sustainable and 
circular industry. ❂

Inside    Egara❂

HENK JAN NIX 
general secretary i egara 

I ständig utveckling ...

Fenix 5 är framtiden och är installerat 
hos fl er än 60 bildemonteringsföretag och 
används på över 700 arbetsstationer

Hjärtat i hela det system 
som gör att du som bildemonterare 
har hundraprocentig kontroll och 
att dina kunder snabbt och enkelt 

hittar delarna de söker är den 
centrala databasen Orion. Systemet säkerställer 

realtidssynkronisering med 
andra bildemonterare, 
aktuell försäljning etc.

Dessutom möjliggör tekniken 
en lång rad nya verktyg och tjänster 

som underlättar din vardag 
och ökar effektiviteten och 

därmed lönsamheten 
i din verksamhet.

Berg&Ström
System AB

Kontakta oss på 0141-702 10 
eller www.fenix5.se

Vi utvecklar kundanpassade datasystem 
för företag med speciella önskemål!

Ett medlemsägt företag
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för företag med speciella önskemål!

Ett medlemsägt företag
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www.laga.se

Till verkstadsägare  
som vill jobba MiljöSmart:

Använd Begagnade originalbildelar och erbjud dina 
kunder en reparationslösning till lägre kostnad.
 
Vi kallar det för en Värdeanpassad reparation. 

Begagnade  
original  bildelar.

›  Postt idning   B

AVSÄNDARE:
SBR, Sveriges Bilåtervinnares Riksförbund
Karlavägen 14 A
SE-114 31 STOCKHOLM
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