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Vi tar hand om 
Er slutkörda bil 

Auktoriserad

www.hurvabildemontering.se
Mejerivägen 10, 291 94 Eslöv •0413-310 01

Sälj dina 
stommar till oss

Om du har 
stommar som 
är högst 10 år 
gamla kan du 
sälja dem till oss! 

Kontakta Mike Schwarm 
och ta reda på hur du kan 
bli leverantör till BORG 
Automotive.

+45 31 79 39 99
msch@dk.borgautomotive.com
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Europatillverkat med senaste CE-standard.

I mer än 30 år har vi tillverkat 
pumpar till bl.a. fordonsverkstäder 
och bildemonterings�rmor.

Kontakta oss för mer info

TRYCKLUFTSDRIVNA 
MEMBRAN- OCH
DOSERPUMPAR

Telefon 036-18 11 60
www.colly�owtech.se 
info@colly�owtech.se

TRYCKLUFTSDRIVNA 
P10A

P30A

www.haggs.se 0652-56 50 00

VI SKROTAR INGA BILAR 

– VI ÅTERVINNER DEM

Vår Passion för miljöfrågan driver oss på 
daglig basis, och som del av nordens 
största bildemonteringskedja spelar 
vårt arbete stor roll för branschens 
återvinningsmaskineri. 

Stortorp 560 I 705 95 Örebro I +46 19- 670 12 00 I Info.orebro@atracco.se

Atracco Örebro har ett av 
Sveriges störta urval av 
begagnade reservdelar till 
bra pris.

Genom trimmade arbetsflöden 
och brett kunnande säkerställer 
vi att våra verkstäder och 
partners kan leverera hög 
kvalitet med anpassade garantier 
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REPORTASJE  Norge

 DENNE SAKEN ble opprinnelig 
publisert i den norske bransje-
publikasjonen Bilbransje24. 
Les mer på bilbransje24.no/
emne/lille-NBF.

Leverandørene av brukte deler til norske 
skadeverksteder har fortsatt en vei å gå – 
men det er gjort mye riktig de siste få åre-
ne.

Det mener flere sentrale skadeledere.
– Det har helt klart vært et kvalitetsløft 

hos veldig mange av bildemontørene.
Det sier Jørn Narvestad, skadesjef i 

Harald A. Møller.
– Går vi et par år tilbake i tid snakket vi 

mye om hvordan vi skulle lykkes med 
brukte deler, sier han.

– Det dreide seg om risikofaktorer, spor-
barhet og dokumentasjon – ting som var 
essensielt for å komme seg videre. Jeg føler 
vi har kommet et langt stykke på vei, sier 
skadesjefen.

IKKE GOD NOK KVALITET
Møller har brukt mye tid internt for å for-
telle ansatte hvorfor bruken av brukte 
deler er viktig – og har i flere tilfeller også 
vært nødt til å etablere kompensasjons-
ordninger for å dekke inn tidsbruk på deler 
som ikke har god nok kvalitet.

– Vi opplever fortsatt deler som kommer 
møkkete, udemonterte og fulle av skade, 
sier Narvestad.

– Ofte er det ikke notater om småbulker, 

rustflekker og så videre på delene vi 
bestiller. For at vi skal lykkes med dette må 
vi kompensere produktiviteten til våre 
ansatte. Det er vi villig til for å klare å få 
det til, sier han.

Ansatte som jobber med produktivitets-
bonus, må i mange tilfeller kompenseres 
for den ekstra forbrukte tiden det i en del 
tilfeller går med på deler som ikke er i slik 
tilstand skadeverkstedene forventer.

HAR KUTTET ENKELTE LEVERANDØRER
Trond Furuli er daglig leder i Skade og 
Lakk AS, som med to avdelinger og 61 
ansatte er en av de større skadeaktørene i 
Østfold.

Han lar seg også frustrere av deler som 
ikke holder god nok kvalitet.

– Av og til lurer vi på «hvordan kan de 
sende fra seg deler man må skjønne at ing-
en vil ha?», sier Furuli.

Skade og Lakk har til enhver tid mellom 
90 og 110 biler i «produksjon».

Det er for dårlig kvalitet på for mange deler  
– men positiviteten til brukte deler øker i skadebransjen.

Tekst og foto: Odd Erik Skavold Lystad/bilbransje24

Kurs i kvalitetsvurderinger  
av brukte likeverdige bildeler

Jørn Narvestad Møller gruppen AS.
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Furuli savner et system hvor verkstede-
ne kan sende en felles henvendelse til 

«alle» aktører.
– Det brukes alt for 

mye tid på trykking og 
plunder i dagens DBS, 
sier han.

TROR PÅ MERKESPESI-
ALISERING
I Harald A. Møller opple-
ver de mye det samme 
som Skade og Lakk.

– Vi ønsker å bestille 
fra én leverandør – ikke 
ti steder, sier Narvestad.

Han har tro på at merkespesialisering 
blant demontørene er med på dette løftet. 
Nylig ble Bil1Din valgt som preferert part-
ner til Møller Bil.

– Men vi må fortsatt sikre kvalitet hos 
tredjepartsleverandørene, som igjen leve-
rer til vår hovedleverandør, sier Narvestad.

Han savner også mer struktur og rutine 
på emballering.

– Vi må sikre at delene kommer frem 
hele, og at de som skal transportere dem 
kan noe om bildeler.

– Bildeler kan ikke transporteres med alt 
mulig annet, med karosserideler nederst 
og ei girkasse oppå. Det å få emballering 

som i stor grad kan gjenbrukes er viktig, og 
er med på å sikre kvaliteten på leveringen, 
sier han.

FAGGRUPPA ST YRKER SAMARBEIDET
De to skadelederne er samstemte i at job-
ben som nå gjøres på tvers av bransjeorga-
nisasjonene Norges Bilbransjeforbund 
(NBF) og Norges Biloppsamleres Forening 
(gjerne kjent som «lille NBF») er med på å 
styrke bevisstheten og kvaliteten i det som 
leveres.

De to organisasjonene har etablert en 
faggruppe med representanter fra begge 
NBF-ene – både på organisasjons- og med-
lemsnivå.

– Det er generelt gjort en veldig bra jobb 
fra bildemontør-bransjens side, det får vi 
tilbakemeldinger på internt, sier Jørn Nar-
vestad.

– Vi må spille hverandre gode for å få til 
dette, sier Furuli i Skade og Lakk.

Bærekraft og gjenbruk trenger ikke all-
tid være veldig billig, mener han.

– Det handler ikke nødvendigvis om 
pris.

– Men det skal fungere. Da er vi avheng-
ig av at vi jobber sammen for å få det til, og 
denne faggruppa er med på akkurat det, 
sier Trond Furuli.

– Når vi får slike deler fører det til at vi 
blir forsinket med bilen. Da er det 1.200 
kroner i leiebil til kun-
den, en frustrert meka-
niker og en parkerings-
plass som oppholdes, 
sier Furuli.

– Har dere kuttet 
enkeltleverandører for-
di kvaliteten har vært 
for dårlig?

– Ja, det har vi.
– Men bilbransjen har 

gått fra mye deleskifting 
til oppretting igjen – og 
vi vil motivere til bruk 
av brukte deler, også, sier Furuli.

LOGISTIKK ER NØKKELEN
I dag får Skade og Lakk tre lastebiler med 
deler hver natt – en fra hver av importøre-
ne hvis merker de jobber mest med: Bertel 
O. Steen, Harald A. Møller og Volvo.

Nye deler kommer i all hovedsak etter 
«just in time»-prinsippet. Det er sjelden 
tilfellet med brukte deler.

– Bruktdelene kommer kanskje tre til 
fem dager før vi trenger dem, sier Furuli.

– Og vi bruker mye tid på bestilling. Slik 
systemet er i dag må det søkes bredt, og 
flere henvendelser må sendes, sier han.

» Det har helt 
klart vært et 
kvalitetsløft 
hos veldig 

mange av bilde­
montørene. « 

Trond Furuli Skade og Lakk. Trond Furuli Skade og Lakk och Jørn 
Narvestad fra Møller gruppen AS.

Geir Myren, leder Bruktdel.
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NORGES STØRSTE
BILDEMONTERING

Bjørnstadmyra 5, 1712 Grålum |   Tlf.: 69 12 72 22  |   www.obd.no  |   salg@obd.no

75.000
bildeler på lager

Mer enn

MEDLEMSFORDELER 
FOR NBF MEDLEMMER

• NBF har rammeavtaler med forsikringsselskaper, 
kjøp av forsikringsbiler.

• Lavere kostnader for forsikringer gjennom SMB tjenester.

• Store rabatter på innkjøp av forbruksvarer. 
Fordelsgruppen Norge.

• Levering av katalysatorer gjennom NBFs Service kontor. 
De beste priser, fritt avhentet, oppgjør med en gang.

• Tilgang på juridisk assistanse gjennom NBF og NHO.

• Tilgang til søkebasen NBF bildeler.no. NBF database.

• Rabattavtaler med Wurth, Veng, Hellanor og Kredinor.

• Rabattavtale på kjøp av kraft gjennom Trønder Energi.

• Meget stor rabatt på frakt, gjennom Shenker.

• I tillegg oppdateringer fra sekretariatet og mulighet 
til å delta på kurser og konferanser.

Mere opplysninger om disse avtalene får dere ved å 
klikke på samarbeidspartenes logoer på vår nettside. 
Linker til de forskjellige samarbeidspartnere vil da vises.

Interesse i medlemskap i NBF, 
Norges Biloppsamleres forening.
www.biloppsamlerne.com

Ring 22522943 eller 90803509 
e-post: jan.molberg@biloppsamlerne.com.
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Begagnade bil- och husvagnsdelar
Stor sortering Märkesdemontering

www.autodemontering.se
Ommavägen 9   275 33 Sjöbo   Tel. 0416-51 13 70
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INSIDE  Egara

After “Have your say”  
– now what?

 IN A PREVIOUS ARTICLE EGARA called all the members and 
their associated dismantlers to respond to the “Have your say” 
invitation of the European Commission. This 
was done and lead to a great number of 
responses. Not only of dismantlers, but a 

whole variety of stakeholders and people with an 
interest responded. Main point is that we (dis-
mantlers, national associations and EGARA) are 
visible now and in the system of all processes 
around this new law.

This information that we all provided is stored 
and read. We are now getting into the phase of 
discussions and amendments by the EC politici-
ans. They will ask questions, they want to know 
how this proposal was landed with the stakehol-
ders and they will be approached by many stake-
holders. This is the moment the lobbying starts. 
But not just for EGARA, for everyone that has a 
contact in any way to EU politics and politicians.

ONE ASPECT MAY CAUSE some delay, or might make work already 
done obsolete or ineffective: European Elections who will be in the 
European Parliament (EP) after the elections? Do we need to wait 
with our lobby or can we make any predictions? No for both points. 
We have no crystal ball. But starting to inform your network about 
your needs and wishes is beginning to start now. This network is 
very important in this phase. Even if Members of European Parli-
ament (MEPs) are not elected, they know where you should go and 

they know plenty of other people that may be 
valuable contacts.

More good reasons to start lobbying, is becau-
se others do it too and because car dismantling 
is a complicated matter. One needs to realize 
that other stakeholders even have professional 
lobbyists that do nothing else than lobbying for 
their business. Don’t be scared that we are not of 

any importance, most MEPs appreciate to meet the industry itself 
(the actual dismantlers) and value the contacts highly. The infor-

mation we give them about ourselves is first hand. 
If we do not explain our business, our needs and 
our interests, other will do this for us, but not as we 
like. We need to do this ourselves.

WE NEED TO GET ATTENTION for our interests 
and our specific needs. We need to get attention in 
this phase at the right places before we are misun-
derstood. We have a few good contacts, but it will 
serve our case if we have more contacts and if our 
message is spread and reaches the MEPs from dif-
ferent directions.

So inform your contacts to the EP and MEPs 
about the items that are important for us like:
-	 parts information
-	 parts reuse of ALL parts (including traction 

batteries)
-	 market for materials that need to be removed compulsory
-	 costs of obligations that are not covered by market
-	 tackling illegals
-	 conditions to define car of ELV
-	 unnecessary registration (certainly in case systems already 

exist)
-	 delivery of complete ELVs only (including EV battery!)
-	 authorities and license decide if a company continues, not a con-

tract with a producer
and so on.

IT WOULD BE WISE to keep each other posted about the actions 
taken. EGARA will do so anyway, and we are open for all sugges-
tions and reports of results. Together we should take this chance to 
end up as good as possible. We need to avoid not to be heard or seen 
or to be passed by organizations with other interests than we do. 
Do not lean backwards after you filed your feedback, stay active!

HENK JAN NIX
general secretary

» We are 
now getting 
into the pha­
se of discus­

sions and 
amendments 

by the EC 
politicians. « 





›  Postt idning  B

AV S Ä N DA R E:
SBR, Sveriges Bilåtervinnares Riksförbund
Karlavägen 14 A
SE-114 31 STOCKHOLM

Genom att ta tillvara på material från bilar som katalysatorer, kablage, stommar och 
aluminium ser vi till att de kommer till användning igen. På så sätt sparar vi på 
jordens resurser. Bra både för miljö och ekonomi. Det är så vi på Lagagruppen 
tänker. Sunt och förnuftigt.

För ett hållbart samhälle.

Laga.se *Källa: ”Svenskar och hållbarhet”, Insight Intelligence AB

Nio av tio säger sig vara beredda att 
betala mer för hållbara produkter 
och tjänster.

”

*Tycker att hållbarhet
är viktigt

46%

*I stor utsträckning.

95% 90%

*I någon utsträckning.

Är beredda att betala mer för hållbara
produkter och tjänster.

ABC 123

BMW e30 1989

Artikelnr/Originalnr.

Ex: kylfläktskåpa

Sverige    Norge Artikelnr.  Originalnr.

SE #


